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1. Problema: ¿Qué? ¿Qué voy a resolver?  
El problema que vamos a resolver sería, el antojo comer algo picoso y rico, que sea accesible su precio y presentación para el cliente 

Seguimiento del mercado: ¿Para quién? Cliente objetivo
Nuestro cliente objetivo serían las personas que disfrutan de comer este tipo de dulces picantes, como los jóvenes y adultos.

2. Propuesta de valor: ¿Cuál es mi concepto de negoció? Aquello que define porque somos diferentes. Lo que van a conseguir, por lo que van a pagar.
Lo que van a conseguir nuestro clientes al comprar nuestras gomitas será un producto hecho con ingredientes de calidad, con una excelente presentación y un sabor inigualable.

3. Solución: ¿Qué voy a aportar? Lo que será el producto o el servicio.
Nuestro producto son gomitas enchiladas, con diferentes tipos de gomitas, siendo nuestro sabor el que nos hace reconocidas.

4. Canales: ¿Cómo contactaré a los clientes? Queremos conectar con los clientes por medio de redes sociales, ya sea desde hacer promoción a nuestro producto y así mismo hacer las ventas, ya sea por Instagram, Facebook o WhatsApp.

5. Estructura de costos: ¿Cuánto cuesta la solución? Adquirir clientes. Canales de distribución. Costo de producción o servicio. Costo de operación.
Aún no tenemos definidos los precios exactos 

6. Métricas claves: ¿Cómo voy? Desarrollo de indicadores o evaluación.

7. Ventaja competitiva: ¿Por qué lo preferirían? Cómo nos vamos a diferenciar de la competencia, ser mejores.
Porque al contar con ingredientes de calidad hace a nuestros producto un producto de mejor sabor y presentación.  
